Einige unserer Leistungen im Uberblick:

Immobilienverkauf und Verkaufsbetreuung-
Gehobene Wohnimmobilien aller Art

» Wertermittlung und Erstellen Gberzeugender Expertisen

» Ggf. Klarung verschiedener Verwertungspotionen

* Beschaffung und Aufbereitung aller relevanten
Unterlagen bei Amtern und Behérden efc.

* Erstellen individueller Vermarktungsstrategie

* Hochglanzexposées, Werbetexte, Immobilienfilme,
Onlineportale, Weblogs, Zeitungsinserate etc.

+ Gezielte Interessentenauswahl und Prifung

+ individuelle, ausgesuchte Besichtigungen

» Vorbereitung des Notartermins, Beratung und Begleitung Lilieanh ImmObilienberatun?
» RegelméBige Berichte Gber die Verkaufsaktivitéten Hamburg

Und was kénnen wir fur Sie tun?

Open Office: Montag - Freitag von 8.30 -12.30 Uhr
Um Terminabsprache wird gebeten

Hier kédnnen Sie uns erreichen:

Immobilienvermietung-

Gehobene Mietobjekte in guter Lage Inh. Dipl. jur. I. Wiest
VogteistraBe 6
* Beschaffung der Bestandsunterlagen, Abrechnungen und 21079 Hamburg

Kosten

 Absprache des Mietpreises und gewiinschten Mietertyps

» Obijektprésentation in verschiedenen Medien (Inserate,
Internet, Flyer, Displays, Maklerschild oder Poster am
Objekt etc.)

* Interessentenauswahl, Besichtigungen, Einholen von
Selbstauskunft und ggf. Bonitétsabfrage

* Vertragsentwurf und individuelle Anpassung

Tel./Fax: 040 - 751

Ké&uferberatung- umfassend und individuell

* Obijektbewertung nach individueller Besichtigung

* Prifung von Angaben und Unterlagen

+ Gebdudechecklisten fur diverse Gewerke und Bauteile

* Energie- und Nebenkostencheck

* Lageberatung, Renditeermittlung

* Klarung der Kaufnebenkosten

* Plausibilisierung Ihres Gebots gegentber dem
Verkaufer / Makler

« Uberzeugende Objektunteriagen fir die
Finanzierungsverhandlung

+ Kontaktnetzwerk zur Modernisierungsberatung

* Vertragsberatung fir Notartermin, Einarbeitung von
Interessenausgleichen

www.lilienruh.de



1. Werte zu schdtzen wissen

Mit der bestméglichen Werteinschétzung und dem
Erkennen des Potentials |hrer Immobilie samt Grund
und Boden, positionieren wir Ilhr Angebot
glaubwirdig und marktgerecht.

Dadurch stérken wir von Anfang an unsere
gemeinsame Verhandlungsposition, optimieren die
Vermarktung und sprechen eine relevante und
ernsthaft interessierte Zielgruppe an.

2. Exklusive Vermarktung

Im Rahmen unseres Privatkundenauftrages beraten
wir Sie umfassend und kompetent. Mit Ihnen als
unseren geschdtzten Klienten, einigen wir uns auf
ein perfekt abgestimmtes Vermarktungskonzept,

welches |hren persénlichen Bedirfnissen Rechnung
tragt. Dabei unterstreichen wir die Stérken |hrer

Immobilie und présentieren sie optimal. Sie
entscheiden, ob wir dabei ganz diskret arbeiten
oder ob wir umfassende Aktivitéten starten. Dazu
gehdren u.a. professionelle Videoexposées,
optimierte Grundrisse und die Nutzung modernster
Medien zur Vermarktung.

3. Gelungene Einblicke

Um den Besuchern lhrer Immobilie die Vorsiellung
von einem neuen Zuhause zu erleichtern, erschaffen
wir mit Ihnen ein einladendes Ambiente.
Privatsphére und Lebensumsténde werden geachtet,
ebenso wie wir dem Informationsinteresse unserer
Ké&ufer und Mieter Rechnung tragen.
Besichtigungstermine werden beratend vor- und
nachbereitet, damit keine Fragen offenbleiben.

4. Offene Gesprdche

Unser Einsatz kann sich sehen lassen. Daher
informieren wir Sie in regelméfBigen
Reportings personlich Gber den Stand der
Dinge. Eine nachvollziehbare und dataillierte

Dokumentation ist fir uns selbstversténdlich.
\

5. Berater fur Kéufer 8. Unser Anspruch
Wir sind_ehrliche, kompetente und engagierte
Partner;'wenn es um den neuen Abschnitt in |hrem
Leben geht. Mit viel Persénlichkeit und
Sachverstand.

Im Verkaufsprozess begreifen wir uns ausdricklich
auch als engagierte Berater unserer Kunden, die eine
Immobilie suchen. lhre Kaufentscheidung soll von
bestem Wissen und Gewissen getragen sein.
Individuelle Besichtigungen, optimale Angebotsunter-
lagen, bestens informiert Gber die wertbildenden
Hintergrinde lhrer Immobilienanlage, Uber Vertrags-
inhalte, Sanierungen und den Verkaufsablauf, sollen
Sie bei uns lhr neues Zuhause finden. Unser Kontaki-
netzwerk hilft Ihnen, Kosten verninftig einzuschétzen

Legen Sie Immobilienangelegenheiten in unsere
erfahrenen Hénde und vereinbaren Sie einen
persdrlichen Beratungstermin in der Villa Lilienruh.

Tel.: 040 - 7511 6995

www.lilienruh.de
mailto:kundenservice@lilienruh.de

Sie bevorzugen es, Ihre Immobilie sellberiubi
vermarkten, wissen aber nich ob ;‘\‘Q %
gedacht haben? Oder fseabsichtigen Siebei eifier

Kollegen zu kaufen‘und haben doch noch'e
Fragen, die Sie in'lhrem |
wollen? Gerne bi

Expertisen-Bewertung, Substanzprifung
beratung, Preisverhand| = Nirzeigen lhr
gerne auf, welchen Vorsprung Sie durch uns
Dabei bleiben Sie unabhéngig uncr flexibel
greifen dennoch auf unseren Sochvers’rand z

_}_,/' ""'}‘.‘. N R :
Vertragsverhandlung / @

Als Wirtschafts- und Verwaltungsjuristen si
berufsbedingt verhandlungs- und rechfssi?é
Leidenschaft fir Immobilien und die Mediatig

dabei ein angenehmes, transparentes un -
Gespréchsklima auf hohem Niveau. Dieses

eint die Parteien und fihrt zu Uberzeug

Open Office: Montag - Freitag 8.30 - 12.30 Uhr
und nach Absprache. Bitte melden Sie sich an.



